Datos Personales

evaluar O QUINICA SUIZA

QSICO - REPRESENTANTE VENTAS MEDELLIN

No. Identificacion : 43871883
Nombres: LUZ ADRIANA
Apellidos: PETRO BEDOYA
Direccién: CRA 13 N°4BSUR 97 CASA 144
Teléfono: 5855438

Celular: 3006001875
Género: FEMENINO
Estado Civil: CASADO
Area de Estudio:  ING. QUIMICA
Escolaridad : POSTGRADO
Fecha de Nacimiento :  1980-08-30



‘/J Distribucion Psicodindmica
evaluar © QUIMICA SUIZA
QSICO - REPRESENTANTE VENTAS MEDELLIN

ANALISIS DE ADECUACION AL PUESTO
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El evaluado se encuentra en un nivel POR DESAROLLAR CERCANO A RECOMENDABLE en cuanto al indice de adecuacion al puesto (CAP);
esto quiere decir que, si bien es cierto, esta cercano al rango adecuado, aun le falta desarrollar competencias (actitudes, habilidades y
conocimientos) para demostrar que estara adaptado al cargo asignado.

ES CERCANO A RECOMENDABLE para:
a) Su contratacion si se trata de un proceso externo de seleccion
b) Su reubicacion si se trata de un proceso interno para un cargo para el cual se esté considerando al evaluado

El evaluado probablemente puede desarrollar las competencias necesarias para llegar al nivel recomendable en los siguientes los siguientes
aspectos laborales:

o El area o ambito general dentro del cual se desenvolvera su oficio u ocupacion.

e Las unidades de competencia asociadas al perfil.

o El contexto de competencia, referido a las condiciones y situaciones bajo las cuales el candidato debe demostrar capacidad para ejecutar
una determinada tarea

o Desempefiar las actividades que componen su perfil ocupacional, segun los criterios esperados.

El perfil ocupacional basado en competencias responde a una légica de oficios completos mas que a actividades o tareas aisladas, teniendo de
este modo un valor agregado para el ambito de la formacion profesional, capacitacion y gestion de talento humano en la empresa.

Siendo asi, se recomienda hacer un analisis de las competencias individuales para determinar con claridad cuales son sus fortalezas y
debilidades, de modo que se realice un proceso de fortalecimiento homogéneo y paralelo de aquellas que requiere para el puesto de trabajo.

Se recomienda también que para que el evaluado llegue al nivel éptimo esperado tome cursos de capacitacion, sesiones de coaching orientadas al
desarrollo de competencias especificas necesarias para el puesto, lecturas y aplicaciones practicas para el desarrollo de habilidades.

Una buena estrategia de desarrollo utilizara sus fortalezas para mejorar sus areas de oportunidad. Es importante confirmar los resultados en una
entrevista personal.

Finalmente es importante recalcar que el ajuste al puesto proviene de la comparacion entre los valores requeridos por competencia (asignandole el
peso de importancia) vs. los valores obtenidos por el evaluado, lo cual personaliza todo el calculo de CAP.

Analisis de Ejes de Comportamiento

Eje Van_r Valoy

Obtenido Requerido
1 ACTITUDINALES 5.00 7.00
2 EMOCIONALES 3.82 6.50
3 RELACIONALES 5.50 7.00
4 VALORES 6.40 7.00
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Competencia Obtenido St S
1 INICIATIVA 5.00 7.00 71.43%
2 CONFIANZA EN Si MISMO 3.57 7.00 51.04%
3 TRABAJO BAJO PRESISN 4.08 6.00 67.94%
4 DESARROLLO DE RELACIONES 5.50 7.00 78.62%
5 CONFIABILIDAD Y CONGRUENCIA 6.40 7.00 91.43%
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INICIATIVA
Valor Requerido: 7.00 Valor Obtenido: 5.00 Porcentaje: 71.43%

Actitud permanente de ser el primero en accionar frente a una situacion. Es la predisposicién a comportarse de manera proactiva en el presente y no solo
enfocarse en lo que hay que hacer en el futuro.

Nivel en desarrollo.-

Posee una percepcion no tan clara de la situacién de su empresa y solamente es capaz de hacer propuestas acorde a los requerimientos o circunstancias, no va
mas alla.

CONFIANZA EN Si MISMO
Valor Requerido: 7.00 Valor Obtenido: 3.57 Porcentaje: 51.04%

Es el convencimiento de que uno es capaz de realizar con éxito una tarea o elegir el enfoque adecuado para resolver un problema.
Nivel en desarrollo.-

Podria enfrentar situaciones dificiles si asi lo requieren, pero con algo de temores e inseguridad. Se muestra seguro al momento de dar su opinién pero
solamente cuando se encuentra en un grupo de confianza. Le falta motivacion para asumir retos.

TRABAJO BAJO PRESI6N
Valor Requerido: 6.00 Valor Obtenido: 4.08 Porcentaje: 67.94%

Es la capacidad para responder y trabajar con alto desempefio en situaciones de mucha exigencia.
Nivel en desarrollo.-

Se esfuerza mucho por mantener el auto control y su desempefio es algo inestable en situaciones que son presionantes. Se le dificulta, en algo, trabajar con
eficacia en situaciones de mucha exigencia.

DESARROLLO DE RELACIONES
Valor Requerido: 7.00 Valor Obtenido: 5.50 Porcentaje: 78.62%

Es la habilidad de construir y mantener relaciones cordiales con personas internas o externas de la organizacion.
Nivel desarrollado.-

Es una persona sociable y que sabe utilizar mecanismos adecuados para entablar relaciones laborales éptimas, generando en sus comparieros y personas
confianza. Por momentos, el evaluado podria tener dificultad en construir relaciones con personas con diferentes intereses.

CONFIABILIDAD Y CONGRUENCIA

QSICO - REPRESENTANTE VENTAS MEDELLIN LUZ ADRIANA PETRO BEDOYA REPRESENTANTE DE VENTAS - QUiMICOS



Valor Requerido: 7.00 Valor Obtenido: 6.40 Porcentaje: 91.43%
Determina la existencia de congruencia entre las acciones, comportamientos y el discurso.

Nivel desarrollado.-

Procura ser realista y honesto. Entabla relaciones interpersonales basadas en el respeto y la confianza mutua. Existe algo de congruencia entre sus acciones,

comportamientos y su discurso. Asume la responsabilidad ante sus propios errores y esta comprometido con la honestidad en cada aspecto de su
comportamiento.
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