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¢, Qué es Venta Empresa?

x A) Servicio exclusivo de Ventas a Empresas a nivel nacional.

¢ Qué documentos legales entregamos en el mesén Venta Empresa?

\ 4 Guias de Remision - Facturas - Cotizaciones

¢,Cuando se realiza una transferencia de productos hacia la sucursal de Venta Empresa, cual es la unidad del destino?

v B) Sucursal 07.

¢En la ficha de solicitud de crédito cual es la informacion mas importante para una evaluacién Adecuada?

x Vigencia de Poderes - Reporte INFOCORP - Monto de linea - Referencia comercial.

¢ Cudles son las modalidades de pago que emplean los proveedores de Sodimac que a su vez son Clientes de Venta Empresa?

x Crédito a 30 dias.

¢ Cuales son los requisitos para que una empresa realice la devolucion de algun producto?

al Producto en buen estado - Guia de remision.

¢, Qué modulos utilizamos para la creacion de nuevos clientes de V.E?

x Meson de Cotizaciones - Sigic.

¢ Cudles son los principales beneficios que otorga Venta Empresa?

x Crédito a 30 dias, fletes gratuitos, atencion personalizada.

¢En qué casos Venta Empresa genera un VPM?

v Cuando se solicita una Factura Anticipada, Flete o Retiro Posterior 6 un DDP.

¢ Qué tipo de crédito deben indicar las cotizaciones que se facturan en la caja de Venta Empresa?

ol Tipo de Crédito Cerrado.

¢Indique usted, que datos se le deben solicitar al Cliente para poder programar su Despacho Directo de Proveedor (DDP)?.

v Razén Social - RUC - Direccién - Referencia - teléfono - Persona Autorizada.

El modulo UXPOS te permite:

v Consultar documentos, Modificar la direccion fiscal del Cliente, Consultar VPM.

¢, Cual es el modulo donde observamos que nuestros clientes de Venta Empresa cuenta con Linea de crédito?

x Modulo RNET.
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¢Indique Usted, que datos son los méas empleados en VE, dentro del modulo de Inventario del Citrix?

¥ D)LaBylacC.

¢Indique Usted, cual es modulo para obtener los datos para generar una autorizacion de descuento por volumen de compra?

x OBDMS/Costos y precios/Mantencion precios.

¢ Qué documentos presenta el asociado de Venta empresa para su arqueo de caja?

x Hojas de Arqueo de Soles y Ddlares - Copias administrativas 2 de FME.

¢ Cudles son los documentos basicos que debe presentar un cliente nuevo que desea obtener linea de crédito con Sodimac Peru S.A?

x Ficha de Crédito + RUC + Orden de Compra + Relacion de Obras.

Para el caso de alquiler de herramientas el rea de venta empresa cubre:

v Solo la garantia y el pago por los dias de alquiler.

¢ Qué es una factura anticipada?

x Factura que se emite luego que el cliente ha efectuado el depésito.

¢, Qué mecanismos de venta maneja Venta Empresa?

x Transferencias interbancarias.

¢, Cuales son las modalidades de pago que emplean los proveedores de Sodimac que a su vez son Clientes de Venta Empresa?

x Factura a 30 dias, al contado.

Indique usted, ¢ Que datos obtiene empleando el médulo de reportes Perd?

x La primera y la segunda afirmacién son correctas.

¢, Qué documentos debe tener post venta para generar una nota de crédito a una factura de VE por error en la operacion?

v Correo de autorizacién por gerencia de tienda y gerencia de venta empresa, mas escanéo o copia de factura.

¢Quién brinda la confirmacion del depdsito de una factura anticipada?

v Créditos y Cobranzas

En las tiendas de Lima, las ventas generadas como DDP en Venta Empresa son cargadas a la sucursal nimero y los correos de
transferencia son enviados a:

v 7 - Recepcion, Despacho, Existencias.

¢Por qué motivo se genera una PCE en Venta Empresa?

v Para que el centro de distribucion despache de inmediato a la obra del cliente o a tienda.

¢, Cual es el sobregiro que aparece en el meson de cotizaciones, el cual es utilizado por los clientes de Venta Empresa que cuentan con
linea de crédito?

X 10,5%.

¢, Qué documento debe presentar el cliente de Venta Empresa que desea efectuar una compra al crédito?

v Orden de Compra



¢ Qué entiende usted por carta fianza?

x Es una carta de presentacion que nos da el banco para un fin determinado.

¢ Cudles son los principales sistemas que utiliza el area de Venta Empresa?

v Uxpos - Sigic - Rnet - ODBMS.

¢ Qué productos de tienda no estan permitidos devolver en post venta?

v Matizados, dimensionados, productos a pedido.

Indique los porcentajes de detraccién de maderas e instalaciones:

v 9% - 4%.

En el caso de los DDP, los paquetes de copias deberan contener los siguiente:

¥ Factura - Guia de remisién de despacho - Guia de remisién de proveedor - Orden de compra de Sodimac - Orden de compra de cliente -
Cotizacién.

Respecto al pago de las facturas de Venta Empresa afectadas a detraccion, ¢Quién lo realiza y en qué momento?

x Finanzas - El mismo dia que se emite la factura.
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