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PROCESO CONSULTOR COMERCIAL - NOVIEMBRE
AD - RAZONAMIENTO VERBAL

El test de Razonamiento verbal mide la habilidad para descubrir relaciones entre palabras. Este test puede resultar util para ayudar a predecir
eléxito en la ensefianza académica asi como en muchas ocupaciones tales como las relacionadas con los negocios, la actividad juridica, la

educacion, el periodismo y las ciencias.

Los resultados presentados en este reporte se basan en las respuestas del candidato que ha respondido a la evaluacién desde el 2015-11-16 11:56:17 hasta el
2015-11-16 12:16:21



e\/gluar

PROCESO CONSULTOR COMERCIAL - NOVIEMBRE
ANALISIS DE ADECUACION AL PUESTO

No. Identificacion :
Nombres :
Apellidos :
Direccion :
Teléfono :

Celular :

Género :

Estado Civil :
Area de Estudio :
Escolaridad :

Fecha de Nacimiento :

41266367
DANIELA
SILVA

CALLE GENERAL CORDOVA 389, DPTO 701, MIRAFLORES

013720199
998174805
FEMENINO
SOLTERO
OTRA
TECNICO
1981-12-01

Datos Personales

el/é'luar.

PROCESO CONSULTOR COMERCIAL - NOVIEMBRE

DANIELA SILVA

CONSULTOR COMERCIAL SENIOR



Resumen General ‘/.1
evaluar eValuar. .
PROCESO CONSULTOR COMERCIAL - NOVIEMBRE
ANALISIS DE ADECUACION AL PUESTO
" Valor Promedio
=l pteiiels Obtenido Proceso
1 VR Razonamiento Verbal 7.00 7.25
Leyenda de polos
Polo
Bajo Promedio Alto
0a2s 25a75s 7.5a10
Razonamignts Werbal (MRY
: : : i | ; : ! !
I 1 1 1 1 1 1 T T 1 1
0 1 2 3 4 5 ) 7 g ] 10
Fecha de Evaluacion
Fecha Inicio : 16 de Noviembre del 2015
Hora Evaluacioén : 11:56:17
Tiempo Utilizado : 20 minuto(s) 04 segundo(s)
DANIELA SILVA CONSULTOR COMERCIAL SENIOR
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PROCESO CONSULTOR COMERCIAL - NOVIEMBRE
ANALISIS DE ADECUACION AL PUESTO

AD - RAZONAMIENTO VERBAL

Se trata de una persona que muestra un nivel sobre la media en relacién al grupo de referencia en RAZONAMIENTO VERBAL, lo cual implica
gue es muy probable que tenga alguna facilidad para: Descubrir e inferir relaciones entre palabras, razonar con contenidos verbales. A nivel
operativo se desempefiara con cierta facilidad en trabajos que requieran: Lectura comprensiva, redaccion y proceso de informacion. A nivel
ejecutivo se desempefiara con cierta facilidad en trabajos que requieran: Comunicacion, direccion de equipos y lenguaje de negociacion.
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e\/gluar

PROCESO CONSULTOR COMERCIAL - NOVIEMBRE

... es a empezar como fin es a...

inicio.....terminar

... s a mago como chiste es a..

truco.....humorista

... €S a pentagono como diez es a...

cinco....decalogo

... 8s a mano como calcetin es a...

guante.....pie

... €s a arafiar como avispa es a...

ufia.....aguijon

... €s a izar como abajo es a...

arriba.....arriar

... €s a boca como guifio es a...

cara.....gesto

... s a tierra como golfo es a...

muelle.....cabo

... €s a tarde como primero es a...

temprano.....Gltimo

... es ared como eslabén es a...

malla.....cadena

... €s a ordinario como peculiar es a..

comun.....caracteristico

... s a nuez como piel es a...

fruta.....animal

... €s a pobreza como abundancia es a...

dinero.....ahorro

... es a flota como soldado es a...

buque.....ejército
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profesor.....médico

... €S a azar como recompensa es a...
suerte.....mérito

... s a muelle como avién es a...

barco.....hangar

... es a frecuente como escaso es a...

abundante.....raro

... s a despejar como clave es a...

incognita.....descifrar

... €s a abandonar como aceptar es a...

emprender.....renunciar

... s a avibn como timonel es a...

piloto.....embarcacion

... €S a copia como creacion es a...

original.....reproduccién

... €S a cortés como tosco es a...

educado....grosero

... es a fatiga como bebida es a...

trabajo.....alimento

... €5 a cuervo como pelo es a...

pluma.....zorro

... €5 a ganar como desear es a...

competir.....conseguir

... s a tiempo como inmenso es a...
momento.....vasto

... es a caliente como gélido es a...
hirviente.....térrido

... s a aceptacion como proyecto es a...

propuesta.....ejecucion

... €s a consultar como respuesta es a...

preguntar.....consejo

... €s a zanja como arado es a...

draga.....cultivo

... es arechazar como agredir es a...



atacar.....repeler

... €s a arbol como manantial es a...

tierra.....fuente

... €s a separar como proximidad es a...

juntar.....distancia

.. €S a esculpir como cuero es a...

piedra.....repujar

... es a fino como copioso es a...

elegante.....exiguo

... es a frase como letra es a...

sin contestar

... es a vigilia como dormir es a...

suefio.....velar

... €s a labranza como méaquina es a...

tierra.....produccion

... es a seguridad como indicio es a...

justicia.....prueba
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