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JEFE DE ADMINISTRACION DE VENTAS

Valor Promedio
Obtenido Proceso

1 Orientacion y Adaptabilidad a las Ventas 55.00 73.00
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Fecha de Evaluacion

Fecha Inicio : 01 de Julio del 2014

Hora Evaluacién : 01:33:01

Tiempo Utilizado : 13 minuto(s) 39 segundo(s)




Interpretacion
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JEFE DE ADMINISTRACION DE VENTAS
ANALISIS DE ADECUACION AL PUESTO
OAV - ORIENTACION Y ADAPTABILIDAD PARA LAS VENTAS

ORIENTADO AL DESARROLLO COMERCIAL (Perfil mixto)
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B servicio B ventas
El evaluado muestra una naturaleza sociable y amigable. Esto quiere decir que puede iniciar y mantener su red de contactos. Podra detectar a
personas influyentes y encargadas de tomar decisiones, al mismo tiempo que puede hacerse aliado.
Es lo suficientemente persuasivo para procurar los cierres y, aln asi, muestra paciencia para esperar, sin tension, los resultados a largo plazo.

Podra desempefiarse en cualquier situacién comercial, siempre y cuando obtenga de su puesto el reto y el reconocimiento que busca.
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